CHINA, EL FUTURO
DE LA ECONOMIA

Con la actual crisis economi-
ca, las pequenas y medianas
empresas atraviesan una si-
tuacion critica, en la que en-
contrar nuevas vias de negocio
para no quedarse estancadas
es basico para continuar con
su actividad. La creatividad se
convierte, por tanto, en un pi-
lar fundamental sobre el que
construir las nuevas bases de
nuestro negocio.

Sin embargo, no hay que ol-
vidar que el ingenio y las ideas
innovadoras van a estar siem-
pre supeditadas a los recursos
de los que se dispongan.

Diversificar publicos, lanzar
nuevos productos, renovar la
imagen de la compania o ha-
cerse con nuevos mercados
son las directrices que mas se
plantean los empresarios, aun-
que no todos cuentan con el
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asesoramiento necesario para
poder hacerlo con éxito,

De hecho, una de las accio-
nes que mas se plantean las
pymes es la de dirigirse a nue-
vos paises emergentes donde
sus negocios puedan encajar,
como es el caso de China. Son
muchos los empresarios que
saben que el futuro de su em-
presa pasa por llegar a comer-
ciar en este pais, pero antes de
lanzarse hay que tener claros
algunos aspectos.

En primer lugar, es necesa-.

rio elaborar un plan de nego-
cio que valore la viabilidad del
proyecto que se quiere reali-
zar. El mercado chino es muy
amplio v hay que encontrar ¢l
nicho de mercado en el que
pueda encajar nuestra iniciati-
va. Posteriormente, la apertu-
ra del negocio requiere la rea-
lizacion de operaciones como
tramites burocraticos, basque-
da de clientes, contacto con

fabricas, compra de mues
asistencia en viajes, gesfi
de incidencias, etc.

Ademds, la necesida
contactos en China para
var a cabo cualquier activi
obliga a encontrar un ali
que solvente tramites b
craticos y facilite las rela
nes gubernamentales, Por
existen empresas que ay
con estas tareas, ponien
disposicion de la empres
experiencia v contactos
gigante asiatico.

De esta forma, pode
encontrar en China una
va via de negocio, un mefc
do donde funcionen nuest
ideas v, en definitiva, una
da a la crisis con la que ma
ner a flote nuestro negoc
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